FORDERDSCHUNGEL
DEUTSCHLAND?
EIN BLICK HINTER DIE KULISSEN.

Man konnte es mit einer Frage umschreiben: ,,Haben Sie sich Ihre 150.000
Euro fir 2008 schon abgeholt“? Und ganz abwegig ist diese Frage nicht einmal:
2.800 Forderprogramme in Deutschland machen bei einem Gesamtvolumen von

150 Milliarden Euro und ungefahr einer Million Antragsberechtiger diesen Betrag

aus. Kein Berater, keine IHK oder niemand aus den Verbanden wird jemals alle

Fordertopfe kennen oder auseinanderhalten kdnnen, zumal man noch zwischen

direkten Zuschissen, Krediten, Blrgschaften und Steuererleichterungen
unterscheidet. Generell ist es aber vorrangig der Mittelstand, der von diesen
Geldern profitiert. Und auch Grinder sollten sich viel intensiver mit den Moglich-
keiten beschéaftigen — gerade dann, wenn Investitionen oder wegweisende
Entscheidungen fiir die Zukunft anstehen. Unser Griindermagazin-Experte Emil
Hofmann hat jemand gefunden, dem der Ruf vorauseilt, so gut wie alle ,, Topfe*
zu kennen und der weiB, fiir wen welche Mittel bereit stehen: Reiner Lohmann.

Forder-Experte Reiner Lohmann

GM: Herr Lohmann, Siesind Inhaberder  auf dem laufenden zu bleiben, denn die

Internationalen Netzwerke Lohmann Fordermittel dndern sich oft von Monat

GmbH und einer der Kopfe bei bay. zu Monat.
WORK in Miinchen. Was hat Sie bewo-

gen, sich dieses Themas anzunehmen?

GM: Sie sprechen auch von einem

Reiner Lohmann: Gerade die vielen richtigen ,Subventions-Dschungel” in

Griinder und Jungunternehmer, die
Rat bei bay.WORK suchen, erwarten ja
einen ganzheitlichen Ansatz und wollen
unter anderem wissen, wie sie die eine
oder andere Investition tiber die Biihne
bringen koénnen, wenn das FEigenka-
pital nicht reicht oder wenn sie sich
im Forderdschungel verrannt haben.
Zugegeben ist es nicht leicht, immer
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Deutschland, den die wenigsten Griin-
der und selbst die gestandenen Unter-
nehmer nicht durchschauen.

Wie gehen Sie vor, wenn ein start up
Unternehmen zu Thnen kommt?

Reiner Lohmann: Es sind im wesent-
lichen drei Schritte. Die Machbarkeits-
priifung steht immer an erster Stelle. Im
positiven Fall wird eine Abschdtzung



